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Прогнозування наміру споживачів придбати квартиру у В’єтнамі з використанням розширеної 

теорії планованої поведінки 

Пошук чинників, пов’язаних із наміром придбати квартиру, має важливе значення для підприємств, що 

займаються нерухомістю. У цьому дослідженні застосовується розширена теорія планованої поведінки для 

вивчення намірів в’єтнамських споживачів придбати квартиру. Крім структури теорії планованої поведінки, з 

допомогою огляду літератури були виявлені інші детермінанти, що стосуються контексту дослідження. Для збору 

512 відповідей із допомогою анкетування використаний зручний метод вибірки. Моделювання структурних 

рівнянь на основі коваріації застосоване для перевірки вимірювальної та структурної моделей. Результати 

показали, що сприйнятий поведінковий контроль був найважливішим чинником, що визначає намір покупки; 

наступними були фінансові чинники, ставлення до поведінки, характеристики квартири та суб’єктивні норми. 

Крім того, об’єкти проєкту, передбачуваний ризик, фінансові чинники та характеристики квартири побічно 

впливають на намір покупки через ставлення до поведінки. Водночас взаємозв’язок між об’єктами проєкту та 

усвідомленим ризиком із купівельним наміром не є статистично значущим. Отож, ставлення до поведінки має 

важливе значення для посилення наміру споживачів придбати квартиру на цьому етапі. Дослідження застосувало 

відповідну модель для аналізу наміру придбати квартиру в країні, що розвивається, через розширення теорії 

планованої поведінки. 
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